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GLAVNE NALOGE

lzvedba zacetnih prodajnih klicev na podlagi prejetih povprasevanj,
prepoznavanje klju¢nih poslovnih izzivov stranke,

aktivna implementacija pristopov prodaje resitev v komunikaciji s stranko,
priprava in vzdrzevanje napovedi prodaje za prihodnja obdobjaq,

dosleden in strukturiran prenos tehni¢nih ter komercialnih informacij v design
fazo in nadaljnje procese,

nacrtovanje in izvedba sestankov s kupci in notranji delezniki,

prirpava porocil ter porocanje vodstvu,

aktivno sodelovanje z notranjimi ekipami za nemoten prehod iz prodajne v
izvedbeno fazo.

PRICAKUJEMO

Zakjucena VI. stopnja izobrazbe

strokovno poznavanje komercialnega podrocja in prodajnih procesov,
znanje in izkusnje na podrocgju prodaje kompleksnih resitev,

sposobnost ucinkovite komunikacije z delezniki na razlicnih organizacijskih
ravneh,

izkuSnje z razvojem prodajne mreze,

aktivno znanje angleSkega jezika (znanje drugega tujega jezika predstavlja
prednost),

pripravljenost na sluzbena potovanja.

PONUJAMO

Dolgorocno zaposlitev v globalno priznanem podjetju,

delo v ambiciozni ekipi, ki premika meje na podrocgju kartinga in zabavne
industrije,

moznost osebne in strokovne rasti,

konkurencno in stimulativno placilo.
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